PORTRAIT DE PRODUCTEUR
P/

Pouvez-vous nous présenter votre exploitation ?

Mon exploitation est située dans la commune de Molandier a !’extréme ouest du dépar-
tement sur les hauteurs entre Mazeres et Salles sur [’'Hers a 330 m d’altitude.

J’ai 68 hectares de SAU avec un assolement de 15 ha de blé tendre, 5 ha d’orge, 3 ha
de seigle, 12 ha de tournesol, 20 ha de praires temporaires, 6 ha de landes et parcours
et 5 ha de gel environnemental en légumineuses fourrageres. Toutes les surfaces sont
en pente exposées nord ou sud. Suite a la chute des prix des grandes cultures bio en
2004, j’ai commencé a transformer mes céréales panifiables en farines avec un moulin
que j’ai fabriqué. Je viens d’acheter une paire de meules en granit de 120 cm de dia-
metre dans le Sidobre et je fabriquerai un nouveau moulin pour avoir plus de débit.
J’ai commencé il y a trois ans a transformer mon tournesol en huile et tourteau.
L’huile est vendue en bouteilles d’1 |, le tourteau sert pour engraisser mes animaux ou
est vendu a des éleveurs a proximité.

J’ai un troupeau de 25 vaches allaitantes croisées Limousines/
Blondes d’Aquitaine avec des génisses et des veaux (34 UGB), mais
pas de taureau. Les vaches sont inséminées avec des taureaux
Blonds sélectionnés pour des vélages faciles. Les veaux issus de
ces croisements sont un peu moins rustiques que les Limousins
purs, mais ils poussent plus vite et sont toujours bien conformés.
Je fais abattre et découper a Puylaurens (81) tous les 3-4 semai-
nes un veau lourd de 6-11 mois d’age (catégorie jeune bovin), ain-
si que de temps en temps une jeune vache de 5-6 ans ou une va-
che de réforme de 10-12 ans que je vends découpée sous vide.

Quel a été votre parcours et pourquoi le choix de I’Aude comme

lieu d’installation ?

Je me suis installé sur Uexploitation familiale en 1992 aprés avoir fait d’abord une formation de mécanicien et ensuite
un BPA en CFPPA. Ca ne me disait rien de travailler dans une usine ou un bureau, j’avais envie du grand air.

Pourquoi avoir choisi de produire en bio ?

Je me suis converti en bio a partir de 2001 avec un CTE comprenant des aides a la conversion et d’autres mesures agri-
environnementales ainsi que des subventions a des investissements spécifiques. Ces avantages financiers étaient incita-
tifs a ’époque et déterminants. A ce jour je peux dire que c’était une bonne idée.
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Quelles sont les particularités du mode de production bio pour votre exploitation ?

Au niveau des cultures, la rotation est la base pour produire correctement. En conventionnel, j’avais des rendements
plus élevés en céréales, et je produisais du fourrage de raygras pur pour ’enrubannage. Actuellement les prairies tem-
poraires pluriannuelles composées de dactyle, trefle violet et luzerne sont en rotation avec les cultures annuelles.
Quand on a un troupeau, c’est évident. Ca me permet de limiter les adventices, mais j’ai un probléme non résolu de
rumex. J’utilise beaucoup de compost que je produis avec mon fumier mélangé avec du fumier en provenance de deux
centres équestres. Je n’ai encore jamais utilisé des engrais organiques de commerce.

Au niveau du troupeau, ca n’a quasiment rien changé. J’étais
déja en extensif pour une production de veaux fermiers du Lau-
ragais en label rouge. J’ai la chance d’avoir des champs de cé-
réales et des surfaces fourragéres productives. En général je suis
autonome pour l’alimentation de mon troupeau et pour len- .
graissement, avec du foin et de U’enrubannage, des céréales '
fourrageres, les écarts de tri et le son des céréales panifiables et
le tourteau de tournesol. Au niveau de la gestion sanitaire du
troupeau, je ne fais pas grande chose : je ne vermifuge pas, et
je ne vois le vétérinaire que pour les prophylaxies et les vaccina-
tions obligatoires, sauf accident. Si j’ai des soucis répétés avec
un animal, il part a l’abattoir.

Quels sont pour vous les avantages de ce mode de production ?
Vu les crises répétées de ’agriculture conventionnelle, ’agriculture biologique se com-

porte mieux. Je suis venu a la transformation parce que les prix en bio ont baissé en 2004, je n’y pensais pas au départ.
Actuellement ca me convient.

Quelle est la difficulté principale que vous rencontrez ?

La charge de travail. Je fais parfois 90 h par semaine. Si je continue, il faudrait embaucher ou m’associer avec quel-
qu’un qui assure la transformation. On ne peut pas étre en méme temps aux champs, au troupeau, a la transformation
et aux livraisons. Si je trouve un associé valable, je pourrai méme aller plus loin dans la transformation des céréales
pour faire du pain.

Quels modes de vente avez-vous choisi ? Pourquoi ?

J’ai commencé la vente directe avec de la viande, et j’ai démarché des magasins. Actuellement je commercialise mes
productions avec celles de mon beau-frére directement auprés de particuliers et par des magasins spécialisés bio et fer-
miers dans un rayon de livraison qui va de Toulouse jusqu’a Carcassonne. La viande, les farines, [’huile et les légumes
secs sont une gamme intéressante pour nos clients. On s’est équipé avec des trieurs et une table densimétrique pour les
céréales et les légumes secs. Le conditionnement (ensachage, embouteillage) est manuel. Je ne cherche plus de clients,
ce sont eux maintenant qui me mettent en relation avec des magasins intéressés. Je livre aussi quelques AMAP, c’est un
bon débouché. Quand je serai plus performant au niveau de la transformation et j’aurai des belles étiquettes pour mes
produits, je travaillerai davantage avec des magasins.

La vente directe avec des livraisons prend beaucoup de temps. Je compte 4 jours de livraisons par mois.

L’échange avec les consommateurs est-il important a vos yeux ?
Bien sir que c’est important. Il faut aimer le contact. Travailler en vente directe oblige a assurer a tout moment une
qualité irréprochable. Les clients me le disent de suite si un produit n’est pas bon.

La crise qui nous secoue actuellement a-t-elle des conséquences sur votre activité ?
Je ne sens pas du tout la crise, au contraire : j’ai de plus en plus de clients et le chiffre d’affaires augmente réguliére-
ment. Mon but est de ne pas étre trop cher, et j’ai toujours bien maitrisé les colits de production.
Actuellement je ne suis plus seulement agriculteur mais aussi commercant, et j’ai apparemment la fibre.
Propos recueillis par MH
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